
WIR SUCHEN ZUM NÄCHSTMÖGLICHEN TERMIN EINEN 

MITARBEITER IM VERTRIEBSINNENDIENST (M/W/D) IN VOLLZEIT

DEIN NEUER JOB BEI SENNE PRODUCTS

senne products GmbH | Industriestr. 15 | 33161 Hövelhof

	z Gleitzeit und Home-Office
	z ein sicherer Arbeitsplatz in einem Familienunternehmen 

mit über 50 Jahren Erfahrung

	z ein Team, das zusammenarbeitet und füreinander einsteht

	z echte Möglichkeiten, mitzugestalten und Verantwortung zu 

übernehmen

	z weitere attraktive Mitarbeitenden-Benefits

DAMIT BEWERBEN WIR UNS BEI DIR:

Kunststoff braucht Können. sp kann.

Der Posteingang von Johanna Drees ist rund um die Uhr unter karriere@senneproducts.de für dich geöffnet!
Wir freuen uns, dich kennen zu lernen!

Weitere Informationen über unser Unternehmen findest du unter www.senneproducts.de.

senne products GmbH | Industriestr. 15 | 33161 Hövelhof

DEINE AUFGABEN:

Du betreust die dir zugeordneten Kunden über den gesamten Auftragsprozess und bist für sie eine feste Ansprechperson. Dabei küm-

merst du dich unter anderem um:

Du hast gerne Kontakt mit Kunden, behältst auch bei mehreren Aufträgen den Überblick und findest gerne Lösun-

gen? Dann könnte das gut passen.

DEINE KOMPETENZEN:

senne products entwickelt und fertigt in Hövelhof individuelle Produkte für Arbeitsorganisation, Lager, Logistik und Präsen-

tation. Wenn Standard nicht reicht, wird es für uns interessant.

Seit mehr als 50 Jahren verbinden wir Produktion in Deutschland mit individuellen Kundenlösungen. Was uns dabei wichtig ist?

Mitbestimmung. Eigenverantwortung. Teamplay. Wertschätzung.

Kurz gesagt: Wir möchten, dass Menschen bei uns gerne gute Arbeit machen können.

WER WIR SIND

	z Beratung und Betreuung unserer Kunden sowie aktive 

Weiterentwicklung des Vertriebsgebiets

	z Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten

	z Auftragserfassung und kaufmännische Klärung von 

Anfragen

	z Abstimmung von Lieferterminen, Kapazitäten und Versand

	z Neukundenakquise und Nachbereitung von Messen  

und Vertriebsaktionen

	z Reklamationsbearbeitung sowie Rechnungserstellung

	z Pflege von Kunden-, Artikel- und Auftragsdaten
	z Zusammenarbeit mit Kalkulation, Produktion und  

Vertriebsleitung

Deine Rolle kann mit dir wachsen: Je nach Stärken und Interessen kannst du Aufgaben erweitern und eigene Ideen zur Verbesserung 

unserer Abläufe einbringen.

	z Freude am Kontakt mit Kunden

	z strukturierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise

	z kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Erfahrung

	z freundliche und verbindliche Kommunikation

	z Offenheit für technische Themen
	z Erfahrung im Vertriebsinnendienst und mit ERP-Syste-

men von Vorteil

	z Teamgeist und Lust, mitzugestalten


